
一般来说咨询此类问题的财务人员之前都是线下业务从业经历，对于刚接触

线上业务的财务核算总是不知如何下手。最近电商财税干货交流群的很多新加入

成员纷纷私信我，说有没有一些比较普适性的跨境电商核算方法可以交流学习的，

于是就有了下面这篇文章。

一般来说如果是初创和发展中的跨境电商企业，前期核算和监管的重点应该

在进货成本核算、销售收入核算、物流成本核算、销售费用核算这四大块。也主

要就是这四大块线上业务和线下业务差异较大。

我简单讲下四个切入点的必要性、核算方法还有一些实操的 TIPS给大家。

一、进货成本核算

必要性：进货成本是电商企业经营的基础，成本降低一分，销售费用都多一

份空间去操作，销售收入也有可能倍增。所以这一部分的核算和监督的必要性就

不言而喻了。

一般来说，如果供应链本身是企业外部提供的，存在一部分虚加的空间，一

般比例在 10%以上。在平时半年度和年度核算过程中，可以将降低进货成本的目

标定在 8%左右，逐步降低企业的进货成本。

账务处理方法：

进货成本核算（先进先出法）

进货成本=买价+相关税费+运输费等

借：库存商品

应交税费-应交增值税（进项税额）

贷：银行存款（预付账款、应付账款等）

TIPS：



A、财务不仅仅是只管记录和核算，监督和管控也是必要职责之一，财务要勇于

提出管理目标，否则就是失职。

B、不要听供应链的鬼话，他们一定都留着利润在的，勇敢杀价就是了。

C、核算出单品成本后，在利润计算时引用单品成本可以采用月度或者季度均值

的方式来计算，降低工作量。

二、销售收入核算

必要性：

销售收入决定了企业的资金流入状况，在电商企业，销售收入体现为单量多，

客单价低的特征，给财务核算增加了非常多的工作量。

电商销售收入跟店铺的运营有着直接的关系。在管控不严的前提下，经常会

出现运营私自设置 discount或者优惠代码优惠券的情况。

账务处理方法：

销售收入确定，一般是不含税价，记得到账收入/1.16；

发货的账务处理；借：发出商品 贷：库存商品。

TIPS：

A、不要每天核算，月度核算均值或者季度核算均值使用即可

B、适当暗示公司管理层授权给运营层，财务部门和管理层空降抽查监督即可。

三、物流成本核算

必要性：

跨境电商物流费用除了发货快递费，还有头程运费，主要这两部分构成。

这两部分节省下来每一分钱，都是企业的利润。



由于部分运营本身层次有限，对于备货问题自己把控不到位，经常是个单就

发头程红单走空运，造成了物流费居高不下。

账务处理方法：

发货快递费：计入“主营业务收入-运费”

借：其他货币资金-支付宝账户存款

贷：主营业务收入-商品

主营业务收入-运费

头程物流运费：借：主营业务成本-运费 贷：库存现金（银行存款）

TIPS： 跨境电商物流成本库存成本关系紧密，一定注意提前预留好库存，不要

每件货都发空运红单，控制好空运红单比例，物流成本即可控制到位。

四、销售费用核算

必要性：

销售费用主要由推广费用和运营费用构成。

这部分费用应该制定一个合理的比例，不同产品在不同类目有一些差异。稳

定后的企业基本上稳定在 20%的推广费率上下浮动。

账务处理方法：

借：销售费用

贷：其他货币资金-推广账户存款

TIPS：

销售费用务必要提前要求运营做好规划和预算，然后财务按月进行核算考核。否

则会给企业经营带来非常大的困扰。
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